vy pisky

Z podcastu 52 | Pfipravte svou firmuna Vanoce uz ted’

Dbejte na véasnou pfipravu
* Pripravte se na vanocni sezonu nakupem zbozi a promyslenim strategie
¢ Reflektujte minulé Vanoce: Co se povedlo, co ne?

* Budujte brand. Kdyz vas znaji, vi, kde nakoupit

Cilova skupina se mlize pred Vanoci ménit. V bikero se od zékaznika Frantiska prechazi
k jeho manzelce, kterd mu chce koupit darek.

Mate strategii? A miZeme ji vidét?
e Kdo je vas zakaznik a co mu chcete nabidnout?
¢ Pripravte si marketingovy mix i konkrétni prodejni aktivity

* Vénujte se dostate¢nému zasobeni, v opaéném pripadé miizete pfrijit o miliony

= Myslete na branding. Diky nému si vas zékaznici propoji s danou sluzbou &i produktem,
budou si k vdm péstovat dlvéru a vice nakoupi.

Cesijsou slevovy narod

* Tento fakt je neodmyslitelny.

* Pokud nejste pfipraveni véasnym nakupem, neni mozné dat na produkt slevu

¢ Nenidulezité, abyste byli levni, ale aby si zdkaznici mysleli, Ze jste levni - zejména pokud je

cilova skupina citliva na cenu.
Cim vice se blizime Stédrému dni, tim vice se snizuje citlivost na cenu. Pracujte s ni.

Komunikace Vanocemi nekongéi

e Co déla o Vanocich moje cilova skupina? Jak s ni v tomto obdobi mluvit?

¢ Lidé sik Vanocim davaji penize. VyuZijte toho newslettery s asové omezenou nabidkou

¢ bikero: Po Vanocich cileni na Frantiska: Dostal jsi zase papuée? Vyber sinéco pro sebe

0 Bud'te opatrni na podil pfijm{ pouze z vykonnostniho marketingu. Budujte svou vlastni
komunitu.
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